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GRADO OBTENIDO:
BACHILLER EN 
ADMINISTRACIÓN Y 
GESTIÓN COMERCIAL

TÍTULO PROFESIONAL:
LICENCIADO EN 
ADMINISTRACIÓN Y 
GESTIÓN COMERCIAL

DURACIÓN:
5 AÑOS

¿CÓMO
ES LA
CARRERA?

Durante la carrera adquirirás un enfoque 

estratégico para liderar proyectos de 

planificación y ventas en el sector público y 

privado; además de dominar la negociación, 

el liderazgo de equipos y la gestión de 

clientes.

GESTIONA ESTRATEGIAS PARA
MAXIMIZAR LAS OPORTUNIDADES
COMERCIALES.



¿POR QUÉ ESTUDIAR
ADMINISTRACIÓN Y
GESTIÓN COMERCIAL
EN UPN?

Doble título internacional
Con universidades de prestigio: 

Universidad Europea de Madrid (UEM) 

y Universidad Andrés Bello de Chile.

Modelo 5+1 en maestría
Adelanta cursos de tu maestría 

mientras estudias, y al egresar, 

convalida en la Escuela de Posgrado 

UPN.

Simuladores de última generación 
Además de plataformas líderes como 

Bloomberg, para tomar decisiones en 

escenarios de negocios reales.

APLICARÁS CONOCIMIENTOS 
CLAVE PARA ENFRENTAR DESAFÍOS 
CON UNA METODOLOGÍA FLEXIBLE 

QUE SE ADAPTE A TI.



¿QUÉ
APRENDERÁS?

Evaluación

Formulación y evaluación de planes comerciales y estratégicos.

Planificación

Planificación y coordinación de las actividades de la fuerza de ventas,

potenciando el talento humano en la organización.

Gestión

Gestión de equipos comerciales y elaboración de pronósticos

en diferentes escenarios.

Implementación

Diseño e implementación de proyectos comerciales, identificando

y optimizando los procesos de negocio de las organizaciones.



¿EN QUÉ
TRABAJARÁS?

Gestor comercial, o de administración, en empresas
nacionales e internacionales.

Retail.

Empresas de servicios.

Consultorías.

Organizaciones mineras.

1. Certificación en Relaciones Comerciales 
    y Fidelización de Clientes

2. Certificación en Liderazgo Comercial
    y Desarrollo de Negocios

CERTIFICACIONES Y CREDENCIALES ESPECIALIZADAS:

POTENCIA TU EMPLEABILIDAD 
CON CERTIFICACIONES QUE 
RESPALDAN TUS 
COMPETENCIAS.
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CREDENCIALES ESPECIALIZADAS 
AVALADAS POR LÍDERES GLOBALES



- Interpretación de textos

- Desarrollo del talento

- Fundamentos de la sostenibilidad ambiental

- Taller de interpretación de textos

- Generación de ideas de negocios
y formalización empresarial

- Historia de la administración contemporánea
y buenas prácticas de gestión

- Principios de gestión comercial

- Pensamiento numérico

- Empleabilidad y tendencias del mercado

- Liderazgo en gestión socioambiental

- Taller de pensamiento numérico

- Habilidades digitales

- Contabilidad y análisis �nanciero

- Estrategia de ventas

- Comunicación efectiva

- Economía general para los negocios

- Ciudadanía y cambio climático

- Essentials 1

- El valor del dinero y las operaciones
�nancieras

- Derecho comercial

- Negociaciones comerciales

- Probabilidad y estadística

- Essentials 2

- Innovación y emprendimiento

- Inteligencia de mercados e IA

- Gestión de redes de distribución
tradicionales y digitales

- Tendencias comerciales
en entornos digitales

Ciclo

Ciclo

Ciclo

Ciclo

20
créditos

40
créditos

78
créditos

59
créditos

PLAN DE ESTUDIOS  

- Gestión de ventas
sin fricción

Credenciales 
Especializadas

- Programa de gestión
del negocio

Credenciales 
Especializadas

- Innovación y creatividad
organizacional

Credenciales 
Especializadas



- Metodología de la investigación

- Ciencia de datos y visualización

- Inteligencia arti�cial aplicada
para la investigación

- Gestión de clientes

- Estrategia de incentivos y remuneración

- Estrategias para equipos
de alto rendimiento

- Investigación cualitativa
y cuantitativa de mercados

- Formulación de proyectos
interdisciplinarios

- Desarrollo y gestión del desempeño
del personal

- Ética y ciudadanía global

- Trade marketing

- Fidelización del cliente

- Dirección estratégica comercial

- Medios digitales y tecnología 1

- Arte y cultura

- Dilemas éticos

- Category management

- Gestión �nanciera comercial

- Analítica comercial avanzada

- Electivo especialidad 1

- Oportunidades de negocio
en entornos internacionales

- Electivo 1

- E-Commerce

- Liderazgo comercial

- Pricing

- Medios Digitales y tecnología 2

- Electivo especialidad 2

- Negocios globales y sostenibles

Ciclo

Ciclo

Ciclo

Ciclo

98
créditos

138
créditos

118
créditos

158
créditos

PLAN DE ESTUDIOS  

- Google Analytics
(Intermedio)

Credenciales 
Especializadas

- Programa conecta
aprendizaje Mibanco

Credenciales 
Especializadas

- Google Analytics (Avanzado)
- Programa de especialización

en Marketing Digital

Credenciales 
Especializadas



- Electivo 2

- Comercio global

- Integración de competencias generales
y habilidades blandas

- Proyecto de investigación aplicada
en negocios

- Electivo especialidad 3

- Innovación y transformación digital
en las organizaciones

- Electivo 3

- Integración de competencias
especí�cas para la profesión

- Trabajo de investigación

- Electivo especialidad 4

- Psicología positiva para líderes

180
créditos

200
créditos

Ciclo

Ciclo

PLAN DE ESTUDIOS  



¿POR QUÉ
UPN?

Metodología flex learning 

Optimiza tu aprendizaje con tecnología interactiva, contenidos de corta 
duración y asesorías en vivo que mantienen tu concentración al máximo.

MODALIDAD
CARRERAS A 
DISTANCIA 

Certificaciones especializadas para potenciar tu empleabilidad

Desde los primeros ciclos, respaldadas por las mejores universidades
y corporaciones del mundo.

Flexibilidad sin límites

Accede a tus cursos desde cualquier lugar y dispositivo en el horario
y frecuencia que tú prefieras.

Soporte en tiempo real con IA

Practica, refuerza y recibe feedback cuando quieras con IA avanzada 
que te guía 24/7.

Estudia con blackboard ultra

Plataforma de educación virtual n°1 del mundo usada por las universidades 
más prestigiosas.

ACCEDE A UNA EXPERIENCIA DE 
EDUCACIÓN VIRTUAL DE ALTA CALIDAD,
RECONOCIDA A NIVEL INTERNACIONAL, 

CON CERTIFICACIONES QUE TE PREPARAN 
PARA EL MUNDO LABORAL.



UPN.EDU.PE

LLEVAMOS TU
POTENCIAL
AL MÁXIMO


